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Финны-рекордсмены
Дорогие деревянные дома — явле-
ние на подмосковном рынке штуч-
ное. Но на вторичную продажу они 
попадают еще реже. Видимо, их бо-
гатые хозяева не особо спешат рас-
ставаться с самым душевным, са-
мым экологичным и самым вкус-
но пахнущим видом загородной не-
движимости. Да и иных достоинств 
у таких конструкций масса. «Дере-
во обладает свойством многократ-
но и без последствий переживать 
циклы заморозки и разморозки вес-
ной после зимних холодов,— рас-
сказывает агент департамента заго-
родной недвижимости компании 
Penny Lane Realty Михаил Перми-
нов, большой почитатель деревян-
ных построек.— А летом на первый 
план выходит еще одно преимуще-
ство: дерево обладает низкой тепло-
проводностью, а это значит, что в жа-
ру помещение лучше сохраняет про-
хладу, чем каменные строения. В де-
ревянных домах лучше поддержива-
ется кислородный баланс и уровень 
влажности воздуха».

По сведениям агентства элитной 
недвижимости Knight Frank, за са-
мый дорогой из представленных 
сейчас на рынке просят $30 млн. 
Находится он в коттеджном посел-
ке «Грибово», что в 12 км от МКАД 
по Минскому шоссе. Это огромный 
двухэтажный особняк площадью 

2,5 тыс. кв. м. Его доминантой слу-
жит гостиный зал с камином и вы-
ходом на просторную веранду, а об-
щую концепцию здания поддержи-
вают собственный кинотеатр и вин-
ный погреб, размещенные в цоколе, 
игровая зона и зона отдыха, кабинет, 
из которого можно выйти на эксплу-
атируемую озелененную кровлю, 
несколько спален и другие помеще-
ния. Дом отделан тиком, а возведен 
из финского бруса.

Второй по ценнику ($19 млн) дом 
тоже финский, от компании Honka. 
Находится он в 40 км от МКАД по Ки-
евскому шоссе на территории посел-
ка «Новоглаголево». Дом расположен 
на участке в 45 соток, на котором по-
мимо жилого здания возведены баня, 
бассейн, беседка, гараж, техническое 
строение с квартирой для персонала, 
а площадь всех строений составляет 
1,8 тыс. кв. м. По словам Ксении Соло-
вьевой, руководителя направления 
Honka Realty, этот дом, сделанный в 
традициях древнерусского зодчест-
ва, как шкатулка ручной работы. Раз-
новысокие черепичные кровли, де-
ревянное кружево, обрамляющее 
крышу и наличники, рождают ощу-
щение, что все фасады покрыты узо-
рами ручной работы. Ручная роспись 
здесь действительно есть, но внутри 
ею украшены деревянные балки, а 
потолки прихожей — керамика.

Интересен и основной строитель-
ный материал особняка — это клее-
ное бревно. Он уникален, построен-

ных из него домов в России всего не-
сколько. На первом этаже SPA-зона с 
бассейном, чаша которого облицо-
вана итальянской мозаикой Sicis. По 
длинной стороне резные декоратив-
ные обрамления перерубов с зерка-
лами и бра, соединяющиеся резны-
ми панно между балками, а на по-
толке кессонные конструкции с под-
светкой, выполненные из дерева. 
Все столярные элементы бассейна 
изготовлены по индивидуальному 
проекту дизайнера.

В том, что в лидерах оказались 
именно финские дома, нет ничего 
удивительного: финские компании 
первыми из иностранных вошли на 
российский строительный рынок. 
В частности, Honkа на нем присут-

ствует уже 21 год. Но причина инте-
реса не только в возрасте. «Один из 
ключевых факторов востребованно-
сти и популярности деревянных до-
мов Honka в разных странах мира (а 
на экспорт идет 60% продукции кон-
церна) — их высокое качество»,— 
уверен Александр Львовский, гла-
ва московского представительства 
«Росса Ракенне СПб» (эксклюзивно-
го дистрибутора компании Honka). 
Поэтому домов от этого производи-
теля в Подмосковье очень много, и 
не только в виде отдельных домов-
ладений на самых разных террито-
риях, но и в коттеджных поселках, 
застроенных исключительно ими: 
«Дачи Honka», «Истринская ривье-
ра» и др. Свою роль в популярности 

финских домов — будь они хоть из 
клееного бруса, хоть из оцилиндро-
ванного бревна — сыграли и свойст-
ва дерева, обусловленные условия-
ми произрастания. Финская сосна (а 
это основное сырье) плотная и проч-
ная, такой она становится лишь в се-
верных широтах. Поэтому в качест-
ве строительного материала хорошо 
подходит для объектов самых взы-
скательных клиентов.

Рублевская четверка
Деревянные дома, занявшие по цен-
нику третье и пятое места с показа-
телями $15 млн и $9,8 млн, находят-
ся на территории одного и того же 
клубного поселка — «Горки-1», что 
в 11 км от МКАД по Рублево-Успен-

скому шоссе. В нем всего 24 домов-
ладения и большой парк с откры-
тым теннисным кортом и террито-
рией для дрессировки собак. Один 
из домов — это коттедж площадью 
1,26 тыс. кв. м, построенный из оци-
линдрованного бревна. Весь его цо-
кольный этаж посвящен расслабле-
нию и оздоровлению. На нем разме-
стили SPA-зону с сауной, хаммамом 
и бассейном, ну а чтобы абсолютно 
все жидкие удовольствия были под 
рукой, там же имеется и винный по-
греб. А вот удовольствие визуальное, 
то есть домашний кинотеатр, отпра-
вили на мансарду. Ну а между ними 
— основная жилая часть дома с вну-
шительной гостиной, спальнями, 
рабочим кабинетом и прочими ком-
натами. Второй выставленный на 
продажу объект построен по той же 
технологии. В нем 1 тыс. кв. м, боль-
шая закрытая терраса с панорамным 
остеклением на первом этаже, мас-
сивной деревянной лестницей, по 
которой со второго этажа можно спу-
ститься в сад и другие интересные 
решения, раскрывающие достоин-
ства деревянного дома.

Объект, занявший четвертое ме-
сто с ценой $10 млн, тоже с Рублев-
ки, однако от МКАД удален больше 
— на 24 км. Он находится на терри-
тории поселка «Сосновый бор». И хо-
тя цокольный этаж дома выполнен 
из камня (там разместили SPA-зону), 
весь остальной конструктив дома — 
из клееного бруса финской компа-
нии Kontio, а во внутренней отделке 
активно использована древесина аф-
риканского красного дерева ирокко, 
известного тем, что после обработ-
ки оно приобретает благородную гу-
стую темную окраску и выраженную 
фактуру. Kontio, как и Honka, в каче-
стве строительного материала ис-
пользует финскую сосну, но на под-
московном рынке пред-
ставлена чуть меньше. 
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Деревянные частные дома — самый стабиль-
ный и гармоничный сегмент загородного рынка 
элитной недвижимости. Спрос на них потихонь-
ку увеличивается, шагая при этом ровно в ногу 
с предложением. А вот сами дома постепенно 
меняются: как ни парадоксально, дерева в них 
все меньше.
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